m 0 COMO ELABORAR UMA POLITICA
p DE CREDITO

GESTAO DE COBRANCA




COM O CURSO VOCE IRA:

1. Melhorar o seu CV Perfil . 2. Vocé mais preparado

O tempo de atuagdo na area para uma entrevista
ndo pode ser seu maior técnica

Mapeamos cada linha de 109
vagas publicadas e
categorizamos nesse estudo,
com o objetivo de facilitar sua
compreensao, argumentacao
e planejamento

argumento para uma
pPromocao ou nova vaga.
Conheca os pontos que devem
ser destacados emm seu CV/
Perfil

3. Conhecer as reais 4. Planejar sua carreira
necessidades das Conhecer as habilidades que

empresas contratantes estao sendo solicitadas pelas
Acreditamos que ninguém empresas, em cada fase da

carreira (junior, pleno, sénior
melhor do que os contratantes _ (] ? pt e !
e : supervisor, gerente) ira
para definir quais as P ' 8 )

habilidades importantes para contribuir para o

3 X lanejamento da sua carreira.
a contratagao. Vocé concorda P J
com essa afirmacao?




POR QUE CRIAMOS ESSE CURSO¢

NECESSIDADE DE MERCADO

Estudamos mais de 100 empresas, que publicaram 109 vagas para
profissionais de credito e identificamos que, devido as novas
tecnologias, o perfil das confratacdes, e consequentemente, a
atual do profissional de crédito se alterou.

Hoje o analista precisa focar também na GESTAO, e elaborar uma
politica de crédito € item quase que obrigatdrio Nas novas
confratacdes, pois as empresas precisam de politicas mais
assertivas para evitar perdas de oportunidade e manter sua
operacdo dentro do patamar de risco definido.

ACESSO PERMANENTE

O Aluno terd acesso
permanente ao curso,

inclusive direito as
atualizacdes inseridas.

SUPORTE:

WhatsApp
Email
Hotmart

METODOLOGIA PROPRIA

A MPA € uma empresa de consultoria na drea de crédito e
cobranca. Ja realizamos mais de 50 projetos de consultoria e
tfreinamos mais de 700 pessoas (Vejam Nossos principdais Clientes no
Proximo slide).

Assim, desenvolvemos o curso com base em nossa metodologia,
que permitira ao aluno estar apto a desenvolver uma Politica de
Crédito sob medida para sua empresa.

RESULTADO:

Estard apto a elaborar
uma politica de crédito
Terd boas nocoes de
gerenciamento de risco
Andlise de relatorios/KPls




ALCIMERE NOVENTA

+30 anos afuacdo na drea de credito e cobranca

Palesirante

Consultora

Vdrios artigos publicados

Idealizadora do site www.politicadecredito.com.br e
da empresa MPA Gestao

Acreditamos que os adultos precisam continuar estudando

v

+ CONHECIMENTO + RESULTADO



http://www.politicadecredito.com.br/

Mod 1 — O novo perfil do profissional de crédito

Aula 1 — Bem-vindo! Vamos combinar quais serdo as entregas

3 videos bdnus para mapear quais habilidades o aluno precisa
desenvolver




Mod 2 - Infroducao ao Monitoramento de Risco

Aula 1 — Como definir quais informacoes deverdo ser extraidas
Para a realizacdo dos estudos

Material com informacoes a serem repassadas para a drea de
tecnologia para extracdo, realizacdo de cdlculos dos campos
adicionais e categorizacdo dos dados




Mod 3 - Conhecendo o historico do Contas a Receber

Aula T —Recomposicdo e andlise dos indicadores de contas
areceber

Modulo com foco na andlise de KPlIs
Disponibilizamos dashbboard modelo




Mod 4 — Andlise do Perfil das Aprovacoes (Pedidos

Aula 1 - Resultados Clientes novos x Clientes ja existentes

Aula 2 - Avaliacdo do impacto considerando o Romo de
Atividade




Mod 5 - Validando a Politica de Credito

Aula 1 — Aula Bonus — Infroducdo a andlise de rejeicoes de pedidos

Aula 3- Como implementar grupos de controle

Rejeicdo ndo gera resultado! A rejeicdo diz muito sobre a politica e
0s processos atuais das empresas. E preciso entende-las para se
verificar se ndo hd perdas de oportunidade.




Mod 6 -Solucdes para a Area de Crédito (automacdo e produtividade)

Aula T — Aula bonus — como o Google Earth pode contribuir na
andlise de crédito

Aula 2 - Formuldrios do Google para substituicdo da ficha
cadastral

Aula 3 — Formuldrios do Google — parte 2

Aula 4 - Gerenciamento de Carteira

Aula 5 - Arvore de Decisdo — Motor de Credito




Mod 7 —

Implementando a Politica de Crédito

Aula 1 — Revisdo e Link com a Politica de Credito

Aula 2 — Passo a passo para a elaboracdo da Politica _Parte 1

Aula 3 - Passo a passo para a elaboracdo da Politica_Parte 2

Aula 4 - Aula encermramento — Devolutiva, entfrevista com analistas




CONTEUDO

7 Modulos de Conteudos

36 aulas

+ 40 horas/aula

Material de Apoio
Cerlificado

INVESTIMENTO
RS 971,00

Acesso permanente

Desconto de 40% para a 2° Inscricao



OS BENEFICIOS

Politica de Crédito mais assertiva e alinhada com a drea
comercial/ estratégia de crescimento da empresa

+ VENDA e + RECEBIMENTOS




NOSSA METODOLOGIA ‘

M

Mapeamento




DIAGRAMA DA POLITICA DE CREDITO ‘

Estar ciente da sua estrategia da empresa

Margem alinhada com patamar de risco
Avdliaro Usar ferramentas adequadas
histonco Fazer medicoes

Estrategia Comercial Margem Gerenciamento

Historico e de marketing dos Produtos Da base de clientes
Contas a

Receber

Estrutura Interna da Politica de Crédito
Levantamento

Historico Perfil
de Pedidos

Alcadas e
Responsabilidades
das Areas

Esé%(zo Patamar de Regras para

Rejeicoes Risco Andlise




COMO ADQUIRIR E ACESSAR O CURSO ‘

. Acesse a pagina de pagamento através

do link https://pay.hotmart.com/V6832113M

. ApOs a aprovagao, voceé recebera no

seu email LOGIN e SENHA para acessar
o conteudo

Salve o atalho do curso na pagina
inicial do seu celular ou computador,
assim, ficara mais facil acessar.

. Voceé tera 7 dias para cancelar, caso

nao goste da didatica.

. Apos 7 dias, basta nos solicitar a Nfe

gue enviaremos para o email
solicitado

. Voce tera acesso permanente ao

curso.
Nao deixe de utilizar o suporte



OBRIGADO

11 963838-832]1
11 99945-3743

contato@mpagestao.com.br
www.mpagestao.com.br
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